Consultanta pentru intreprinderile mici

Vreti sa exportati mal mult?
Aflati cum.

Cu finantare din partea Fondului Special al Actionarilor BERD am ajutat Ciserom, un producator
roman de sosete, sa infiinteze un departament de export si sa intre pe noi piete, sa dezvolte un
sistem de bugetare anuala si sa creeze un plan de investifii pentru modernizarea productiei.
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Producator de sosete,

Am ajutat Ciserom (www.ciserom.ro),
un producator roman de sosete, sa
creeze un plan de investitii, sa
dezvolte un sistem de bugetare
anuala si sa infiinteze un departament
de export care a sustinut cresterea
vanzarilor internationale cu 136%.

Ciserom s-a infiintat in 1927 in Sebes
si a experimentat multe schimbari in
istoria sa de aproape 90 de ani. In tot
acest timp, compania si-a pastrat
statutul de producator premium al
sosetelor romanesti de calitate, luptand
pentru conservarea cotei de piata sub
amenintarea importurilor cu pret si
calitate scazute. in 2012 compania s-a
reinventat printr-un proces de
rebranding, urmarind fidelizarea unui
segment de piatd modern, premium.

Cu o noua identitate si planuri de a
cuceri noi piete, Ciserom ne-a abordat
in 2013 pentru a gasi expertiza
necesara concurarii la nivel
international. Am pus compania in
legatura cu Heimo P. Obernosterer,
expert international cu peste 15 ani de
experienta ca manager de top in
industria textila, conectat la o retea
vasta de contacte in piete cu potential.

Colaborand cu un expert international Ciserom a
adus mai multa culoare pe pietele europene si a

devenit un adevarat competitor international

European Bank

for Reconstruction and Development

Romania

Expertul a ajutat compania sa:

e Efectueze o evaluare strategica a
fiecarui aspect al activitatii companiei

e Prioritizeze zonele de dezvoltare si sa
traseze o directie pentru cresterea
nationala si internationala

. Tnfiinteze un departament de export si
0 baza de date cu 900 de contacte ale
unor noi potentiali clienti, agenti si
distributori

e Dezvolte un sistem de bugetare
anuala pentru a imbunatati fluxul de
numerar, a facilita deciziile legate de
investitii si a stabili obiective clare de
marketing si vanzari

e Creeze un plan de investitii pentru
modernizarea facilitatilor de productie

Export

+136%

Cifra de afaceri

+16%

La un an de la finalizarea proiectului
compania si-a dublat vanzarile la export,
marind in acelasi timp cifra de afaceri cu
16%. De asemenea, Ciserom a utilizat
noua baza de date pentru a lansa o
campanie intensa de marketing direct in
mai multe tari din UE. Mai mult, in 2015,
compania a investit 600.000 de euro
(50% contributie proprie si 50% fonduri
europene) in noi echipamente, urmarind
dezvoltarea de produse noi, adaptate
cererii si tendintelor internationale.

Numar de angajati

+7%

Noi piete de export

5

~Suntem foarte multumiti de rezultatele
obtinute alaturi de BERD”, a spus
Constantin Ispir, director general
Ciserom. ,in curdnd vom avea mai multe
produse pentru noi piete si capacitatea
de a le duce acolo unde trebuie sa
ajunga”.

Valoarea totala a proiectului

39.587 euro

Ciserom si ,sosetele care iti coloreaza
ziua” au ajuns in 5 noi tari in ultimii 2
ani (Irlanda, Estonia, Finlanda, Israel,
SUA) si se asteapta sa ajunga in multe
alte piete in anii care urmeaza.
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